Entrevista com o novo presidente da Anicer, Natel Henrique Farias de Moraes
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Unidos pelo setor

A entrevista especial deste més é com o novo presidente da
Associagdo Nacional da Industria Ceramica (Anicer), Natel
Henrique Farias de Moraes. Eleito para comandar a associacao
para o triénio 2016-2019, ele fala da importancia da unido do setor,
ados planos para a associacdo e do papel da Anicer. O empresario
também é presidente do Sindicato das Industrias de Ceramicas do
Estado de Mato Grosso do Sul (Sindicer-MS) e dono de industrias
do setor em Rio Verde e Campo Grande, também de MS.

Foto: Divulgacdo / Anicer

NC - Qual o papel da Anicer no desenvolvimento
do setor?

Natel Henrique Farias de Moraes - A ceramica
€ um segmento importante na cadeia da cons-
trucéo civil e, como todo segmento desse porte
temn demandas grandes, a Anicer exerce um
papel muito grande sobre o setor: o de repre-
senta-lo diante de todas as entidades nacionais.

NovaCer © Ano 6 ® Marco e Edicdo 71

Temos que levar o papel de continuar dissemi-
nando o nome da Anicer nos varios ambitos do
cenario nacional. Vamos continuar a integrar o
setor, unindo as associagdes, sindicatos e de-
mais entidades govemamentais e privadas.
Num panorama de mais de 6 mil empresas em
todo o pais, nosso diferencial € ser competiti-
VO NO mercado, pois temos o bloco ceramico
como um produto de qualidade superior e re-
feréncia de mercado, que vem se fortalecendo
com programas de qualificagdo, como o PSQ/
PBQP-H.

NC-Ea primeira vez que o senhor assume a pre-
sidéncia da Anicer? 0 que acredita ser seu maior
desafio como novo presidente da associacao?
NHFdM - Sim, ¢ a primeira vez. Temos varios de-
safios para os proximos anos. Um dos nossos
maiores desafios € restabelecer a parceria com
os fabricantes de maguinas e equipamentos
(Anfamec). Acredito que juntos poderemos con-
tribuir muito para o setor de ceramica vermelha.

NC - Atuaimente a Anicer tem quantos asso-
ciados? Como pretende aumentar este ni-
mero?

NHFdM - Contamos hoje com 177 associa-
dos. Primeiro vamos ouvir o ceramista, sa-
ber o que ele precisa. A Anicer precisa fazer
parte da vida cotidiana do ceramista, ser
uma associagao Util para o seu associado.
N&o estou dizendo que hoje n&o é Util,e sim
que, para uma certa quantidade, ela atende
as necessidades, entretanto, pode ser que
para outra parte, n&o atenda. Logo, temos
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que nos estruturar para trazer novos cera-
mistas.

NC - Como entrou no mercado de ceramica ver-
melha? 0 que produz?

NHFdM - Eu n&o entrei no mercado de ceramica
vermelha, eu nasci neste setor. Sou a 42 gera-
¢&o da familia envolvida com cerdmica. Desde
crianga eu, minhas Imés e meus primos brinca-
vamos no fundo da cerdmica, era uma bagunga
ir a0 estoque de argila, principalmente quando
chovia.

NC - Qual o maior beneficio em se associar a
uma instituicao como a Anicer?

NHFdM - O maior beneficio em ser um sdécio Ani-
cer ¢ fazer parte de uma associagdo que tem
reconhecimento nacional em todos os 6rgéos
ligados ao setor e que contribui diariamente pela
expansdo do segmento. Com 24 anos de ser-
Vigos prestados a indUstria de cerémica verme-
Ina, a Anicer atua como representante do setor,
sempre em busca de beneficios e melhores
condi¢des. Para tanto, representa e defende os
interesses do ceramista, buscando oportunida-
des para enfatizar a posigéo de destague que
tem hoje na cadeia produtiva da construgao civil.

NC - 0 que a Anicer oferece aos seus associa-
dos?

NHFdM - Entre os beneficios ja citados na res-
posta anterior, 0 associado Anicer também con-
ta com recebimento gratuito das publicagbes
da associagdo (Revista e Intervalo Cerémico),
poletins de noticias sobre o setor, desconto
nas Clinicas do Encontro Nacional, gratuida-
de no acesso a Expoanicer, desconto na taxa
de adeséo e renovacéo do PSQ e desconto
no ingresso a delegagdes intemacionais, entre
outros. Além disso, a associacéo esta sempre
oferecendo consultorias para 0 desenvolvimen-
to das cerémicas em todo o Brasil, com parce-
rias importantes e pregos acessivels as micro e
pequenas empresas ceramicas, como 0 ANSE
(Anicer na sua Empresa), o Conhega o seu Pro-
duto pela Avaliagdo da Conformidade e o Ce-
ramica Sustentavel é + Vida, que ja atendeu a
mais de 400 ceramicas em todo o Pais e tem
como meta alcangar o atendimento a 600 ce-
ramicas

NC - Quais as novidades do 45° Encontro Nacio-
nal da Industria de Ceramica Vermelha que em

2016 sera realizado em Sao Paulo?

NHFdM - Os encontros nacionais sempre tra-
zem novidades. Minha visdo é muito simples:
0 Encontro Nacional € um evento onde o cera-
mista tem que I, N30 somente para reencontrar
0s amigos, mais sim para participar de algo que
tera toda uma estrutura preparada para gjuda-lo
a ter resultados diretos na empresa. Veja bem,
Queremos ter palestras e clinicas com temas
gue fagam parte da vida do ceramista, mes ele
néo tem nog&o de como resolver e precisa de
algumas outras orientagdes. Queremos poder
levar palestrantes que irdo contribuir nas deci-
sbes gue os ceramistas irdo tomar em sua em-
presa. O momento é de crise, mas é na crise
que também fazemos bons negécios. Desde o
final do ano passado, a Anicer vem convidando
0s associados da Anfamec para que ampliem
a sua participagéo na Expoanicer, exibindo ma-
quinas e equipamentos, pois tanto 0s ceramis-
tas como os fabricantes precisam estar unidos
para superar essa crise e o Encontro Nacional é
0 ambiente mais propicio para resolvermos as
nossas diferencas e fazermos um evento mui-
to proveitoso para ambas as partes. Claro que
teremos novidades, que seréo divulgadas nos
proximos meses, conforme o plano de comuni-
cagao do Evento.

NC - Como avalia a indastria de ceramica verme-
Iha brasileira?

NHFdM - £ um segmento formado por micro e
pequenas empresas, como a grande maioria
de outros segmentos no Brasi, logo, atendem
as mesmas responsabilidades de uma grande
empresa, como por exemplo: todo ceramista
€ minerador por natureza, porém, ele segue as
mesmas regras de mineragéo gue uma grande
mineradora. Isso € apenas um fator, mas exis-
tem muitos outros que fazem do empresario
deste setor um grande lutador, Na minha avalia-
¢80, € um setor que esta sempre em desenvol-
vimento, que tem uma capacidade muito forte
de assimilar mercado e onde os empresérios
S80 grandes lutadores.

NC - Como esta o cendrio atual e como a Anicer
pode atuar para melhorar?

NHFAM - O cendrio é desafiador e sabemos
Que teremos UM ano Um PoUCO MeNos Nega-
tivo, mas ainda com muitas dificuldades. Com
a queda dos investimentos nos programas ha-
bitacionais, o setor vive um cenério de muitas
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demisstes e fechamentos de parques fabris.
No6s, da Anicer, teremos um trabalho érduo pela
frente e iremos monitorar as cinco regides do
pais para ajudar o ceramista neste momento
delicado. Além disso, também iremos buscar o
didlogo junto ao govemo federal na tentativa de
reaguecer 0s programas habitacionais.

| NC - 0 que gostaria de dizer para o ceramista Ce-

| sar Vergilio Oliveira Gongalves, quem o senhor
vai suceder?
NHFdM - Suceder o Cesar é uma tarefa muito
dificil, ele & uma pessoa extremamente apaixo-
nada pela Anicer e pela Ceramica Vermelha. Se
dedicou muito para que a associacéo tivesse
um lugar de destague no cenério nacional. Mui-
tas vezes, deixou 0s seus afazeres particulares
para se dedicar as agdes que competem ao
cargo de presidente da instituicdo. O Cesar é
um grande presidente e tem toda a sua histéria
de conquistas para o setor. Tenho uma respon-
sabilidade muito grande em sucedé-lo e SO pos-
S0 agradecer pelo seu apoio e pelas palavras de
incentivo.

NC - Quais sao as perspectivas da associacao em
relacao ao crescimento do mercado em 2016?
NHFdM - Nossa perspectiva € de confianga de
que dias melhores virdo. Teremos um ano dificil,
com toda esta instabilidade politica, mas esta-
MOS esperancosos de voltar a crescer ainda no
segundo semestre de 2016. O ano passado foi
um ano Muito movimentado, em que o Brasil se
viu em meio a crise econdmica/politica e a ex-
pectativa para este ano € de mais dificuldades e
muitas incertezas. Entretanto, tudo vai depen-
der do governo federal recuperar a governa-
bilidade. Acredito que se resolvermos a crise
politica, com certeza, o cenario fica menos
pessimista para 0 mercado econdmico. O
governo ja anunciou que fara um programa
para reaguecer a construgao civil, isso ajuda-
fia 0 setor que, uma vez estimulado, tem ca-
pacidade de reagir rapidamente e, com isso,
criar mais emprego e renda.

NC - Quais sao os projetos que estao sendo
desenvolvidos pela entidade que podem ser
destacados?

NHFAM - A continuidade em destacarmos a
importancia do PSQ para os produtos cera-
micos; o fortalecimento da nossa parceria
com a Anamaco, para aumentarmos a co-
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branca do PSQ dos produtos vendidos em
lojas de materiais de construcéo; e projeto de
assessoria para formagdo de preco e custo
gerencial, entre outros.

NC - 0 que o senhor espera concluir, de pro-
jetos e atividades para o setor, até o fim do
mandato? Qual a sua meta?

NHFAM - A expectativa é sempre entregar um
mandato pelo menos um pouco melhor do
que guando assumimos. As expectativas séo
grandes e os desafios maiores ainda. Temos
a meta de concluir todos o0s programas ja as-
sumidos pela diretoria anterior e dar inicio a
novos projetos. Temos ainda como meta ala-
vancar o setor ceramico no cenario nacional,
ampliando as empresas qualificadas no PSQ/
PBPQ-H e levando projetos de consultorias
que véao fazer a diferenca no cotidiano da in-
dustria.

NC - Como o senhor analisa o atual cenario da
politica brasileira? De que forma tem afetado
o setor?

NHFdM - \/eja bem, a crise politica tem vérias
vertentes e muitas explicagdes, mas a razéo
principal € que acabou o dinheiro, e na casa
onde falta p&o todo mundo briga e ninguém
tem razdo. Como ja disse, n&o sera uma tare-
fa muito facil, pois o cenario da construcéo ci-
vil esta muito dificil. O governo federal precisa
incentivar novos programas habitacionais e,
em paralelo, a Anicer deve continuar unindo
0 setor para trabalharmos em conjunto, pois
O Qque vemos s&o muitas entidades traba-
lhando de maneira independente. A ceramica
vermelha brasileira é formada principalmente
por pequenas empresas que sempre tém di-
ficuldades na obtengéo de créditos, entdo,
conscientizar o ceramista da importancia de
buscar a qualificacdo de seus produtos para
participacdo em obras do govemno federal,
sera uma das nossas principais metas.

NC - 0 gue os ceramistas brasileiros devem
seguir como exemplo dos ceramistas euro-
peus?

NHFAM - Na Europa, vi fabricas altamente
modernas e produtivas. Acho que 0s produ-
tos feitos pelos ceramistas europeus sao de
uma qualidade impecavel e acredito que de-
vemos ter esse conceito de qualidade para
08 NOSsos produtos. M




