Entrevista com o engenheiro civil e professor da UFSCar Guilherme Aris Parsekian

N Cer

Ano 6 s Outubro/2015 Edicdo 66 www.novacer.com.br

44° Encontro Nacional

Feira realizada no Rio Grande do Sul reuniu empresarios do
setor interessados em inovacao, tecnologia € conhecimento

Ceramica de SP é referéncia | Conheca a proposta dos 8Is Ceramistas participam de
em qualidade para melhoria continua | curso sobre secagem e queima
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Encontro Nacional de Ceramica e

A Associacgo Nacional da Industria Cerami-
ca (Anicer) promoveu de 16 a 19 de setembro
0 44° Encontro Nacional da IndUstria de Cera-
mica Vermelha e a 182 Exposicao Intemacional
de Maguinas, Eqguipamentos, Automotivos,
Senvicos e Insumaos para a Industria Ceramica
(Expoanicer). O encontro deste ano ocorreu no
Centro de Eventos da Fiergs, no municipio de
Porto Alegre, no Rio Grande do Sul.

O objetivo do evento foi reunir empresarios
do setor interessados em inovagao, tecnologia
e conhecimento. Durante os trés dias o encon-
tro recebeu 1.697 visitantes e participantes.
Além do Brasil, prestigiaram o evento pessoas
da Argentina, Bolivia, Coldmbia e Paraguai. "O
evento ulirapassou minhas expectativas em
fungédo do grande envolvimento e trabalho de
toda a nossa equipe, incluindo também o pes-
soal do Sindicer/RS e muitos membros da di
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realizado no Rio Grande do Sul

retoria”, contou o presidente da Anicer, Cesar
Gongalves.

‘O encontro € uma conguista e uma mar
ca do nosso setor, Este evento, alem de trazer
conhecimento técnico, exposicdo de magui-
nas e visitas técnicas, também proporciona ao
seramista a possibilidade de rever os amigos
e frocar experiéncia com os demais colegas
do setor’, disse 0 segundo vice-presidente da
Anicer e presidente do Sindicer/MS, proprieta-
rio das Cerdmicas Gampo Grande e Ceramite-
lha (MS), Natel Moraes.

Até o dia 18, o encontro contou com seis
clinicas tecnoldgicas, seis minicursos e dois
foruns empresariais. Entre os principais temas
abordados estdo energia, queima, secagem,
licenciamento ambiental, normas, marketing e
negdcios. '

A solenidade dficial de abertura do Encon
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tro Nacional ocorreu na tarde do primeiro dia
de evento e recepcionou 0s convidados com
uma apresentacao da Fabrica de Gaiteiros, um
projeto do musico Renato Borghetti, A cerimd-
nia contou com a presenca de autoridades, re-
presentantes da inddstria e do setor ceramico
e de renomadas instituicoes.

Ainda durante a abertura, foram entregues
os certificados de qualificagdo no Programa
Setorial de Qualidade (PSQ), do PBQP-H, para
as empresas que se adequaram as normas
tecnicas. Os convidados também conhece
ram a vencedora do Prémio Jovem Ceramista
2015, a estudante do Centro Universitario Bar-
riga Verde (Unibave}, Jordana Mariot Inocente.
A jovemn escreveu o trabalho intitulado “Estudo
das perdas témicas de um fomo tlnel bra-
sileiro”, sob orientagao do professor Vitor de
Souza Nandi.

A estudante recebeu, durante a solenida-
de de abertura do evento, o valor de R$ 1 mil
em dinheiro. A premiada ainda contou com um
espago Nos minicursos para apresentacao oral
do seu trabalho, e seu artigo também sera pu-
blicado nas revistas Anicer e Ceramica Indus-
trial. Alem disso, o custeio de toda a viagem foi
por conta do Prémio.

"Agradeco muito & Anicer de dar a oportu-
nidade a nos estudantes de mostrar nossos
projetos e incentivar, pois sabemos gue hoje
em dia temos muita dificuldade em ser reco-
nhecido com projetos estudantis. Ganhar este
prémio me deu, além de muito aprendizado
com todas as clinicas e minicursos realizados
na feira, grande oportunidade de contato com
empresarios de todo o Brasil, recebendo no-
vas propostas de emprego e também muita
procura para gue eu pudesse envia-los e ex-
plicar um pouco melhor de como foi meu pro-
jeto”, contou Jordana, gue gue também levou
0 primeiro lugar na edicdo de 2013 do Prémio.

Tambéem fez parte da programacao do
evento a entrega do Prémio Jo&o-de-Barro,
que prestigia personalidades e empresas que
mais se destacaram ao longo do ano no se-
tor. Neste ano, os vencedores foram Feman-
do Anténio Ibiapina Cunha/CE, na categoria
Personalidade; Ceagra - Grupo Tavares/CE,
na categoria Cerdmica; O Sindicercon/SP foi
o vencedor da categoria melhor instituicdo; Na
de Fomecedor, levou o prémio a Verdés S.A.
Maqguinas e Instalagbes/SP; O prémio de me-
lhor estande ficou para lcon Estampos S/A; e

na categoria Agao Sustentavel a Acervir Flo-
restal foi guem levou o prémio.

A arte do troféu Jodo-de-Barro 2015 é assi-
nada pelo renomado artista plastico campinei-
ro Afranio Montemurro, artista nato, desenhis-
ta, pintor e aguarelista. Atuaimente, dedica-se
com maestria impar a arte da cerdmica.

Pela primeira vez na histéria dos Encontros
Nacionais, a entrega do Prémio ocorreu em
uma sexta-feira e foi totalmente gratuito para
0s participantes da 182 -Expoanicer. A noite do
dia 18 contou ainda com o show da cantora
carioca Sandra de S4, gue cantou sucessos
como "Deménio Colorida”, "Solidao”, “Bye Bye
Tristeza”, “Joga Fora" e “Olhos Coleridos”.

A préxima edicao do Encontro Nacional
ocorrera em Sao Paulo. "A expectativa é muito
boa. Teremos um encontro no estado que tem
a economia mais forte do Pais, onde estao ce-
ramicas com alta tecnologia e muitos fomece-
dores por perto. As associagbes e sindicatos
de Sao Paulo e a Anicer ja estao empenhados
em realizar mais um grande evento”, disse o
presidente da Anicer.

Foto: Anicer
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Clinicas Tecnologicas

O professor Amando Alves de Oliveira abriu
0 ciclo de palestras da manha do dia 16, pri-
meiro dia do 44° Encontro Nacional de Cerami-
ca Vemelha. Ele abordou o tema “Regulagem
de boqguihas: como adequa-las para obter
qualidade e menor consumo energética”.

Oliveira comentou sobre 0s avangos e so-
lucoes de pecas mais elabaoradas e gue ainda
existem defeitos que interferem no processo
de conformacdo. Além disso, ele ressaltou
gue o problema também é devido a forma de
utlizagéio da boquiha e por néo se ter conhe-
cimento do comportamento da extrusora. “A
maior parte do indice de reprovacgao de telhas
esta na extrusao”, aponta. O consultor técnico
recomendou primeiro gue se identifigue aon-
de esta o problema da regulagem de boguilha
e que analise tecnicamente; ‘Nao seria mais
adequado perder uns 15 minutos para fazer a
manutengao do que se perder um dia inteiro
de produgao?’, guestionou.

A segunda clinica foi mediada pelo pre-
sidente da Anicer, Cesar Gongalves. Com o
tema "A gualidade como oportunidade de ne-
gocio®, a palestra reuniu os representantes da
Caixa Econtmica Federal e Banco Nacional de
Desenvolvimento Econémico e Soclal, Marcio
Galvao Fonseca e Job Rodrigues Teixeira Ju-
nior, respectivamente.

Cesar Gongalves iniciou as apresentacoes
dando um panorama das atividades da Asso-
clagdo com foco na gualidade, em seguida
mostrou dados sobre o setor e de cerémicas
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gualificadas no Programa Setorial da Qualida-
de (PSQ), do PBQP-H, do Govemo Federal,

Com a palawra, Fonseca abordou sobre
0 programa de Olho na Qualidade, da Caixa
Econdmica, que da suporte as familias benefi-
clarias do programa federal Minha Casa Minha
Vida (MCMV) apoés a entrega dos imoveis. Ele
destacou como sendo fundamental a preocu-
pacao com a satisfagao e a qualidade nas mo-
radias. “E para se implantar corretamente um
sistema de gestao de qualidade na habitagéo &
essencial seguir um planejamento estratégico’.

“Lideranga: desenvolva seu gerente de pro-
ducéeo’ foi o tema da terceira clinica apresen-
tada durante o Encontro Nacional. A palestra
fol apresentada pelo consultor de empresas
Femando Femandes e o engenheiro ceramico
Vitor Gosta,

Femandes abordou sebre cinco fatores
essencials para motivacdo de uma equipe:
reconhecimento do profissional; oportunidade
de crescimento; bom ambiente de trabalho;
salario; e saber owvir o liderado ou colabora-
dor, Segundo o consultor, € iImportante inspirar
0s colaboradores para se ter uma equipe com-
prometida e motivada. “As empresas sdo mais
que eguipamentos e empilnadeiras, € preciso
encantar os funcionarios”, disse. Femandes
apontou também sobre as principais falhas
dos gerentes, como falta de foco, disciplina e
estratégia,

Depois, o engenheiro Costa falou sobre al-
gumas das tarefas do gerente de produgao e




as caracteristicas necessérias para este profis-
sional. "As empresas do setor de ceramica ver-
melha estao sentindo, no momento atual, um
dos maiores desafios da sua existéncia: adap-
tagdo ao mercado e as exigéncias que este
Ines obriga a ter. A adeguagio das empresas
tem gue comegar dentro da propria organiza-
¢&o funcional, onde o Lider da Producéo tera
gue desempenhar ndo so fungdes técnicas,
mas também outras de carater social e, sobre-
tudo, de lideranga, gerindo o grupo de trabalho
de modo a obter um resultado produtivo esta-
vel', afimmou Costa.

A guarta Clinica Tecnologica do 44° Encon-
tro Nacional teve como tema "Minha cerdmica
tem condicdes de fabricar bloco estrutural?”.
Uma divida recorrente que alguns empresa-
rios encaram guando pretendem atender ao
nevo nicho de mercado.,

A palestra foi aberta pelo consultor tecni-
co da Anicer, Edvaldo Maia, que falou sobre a
evolucao da alvenaria estrutural e as vantagens
dos blocos cerdmicos para o sistema. Maia
comentou tambéem sobre o mercado, em que
este sistema vem ganhando cada vez mais es-
paco na construgao civil. Por fim, orientou por
onde a industria ceramica deve comegar para
produzir o bloco estrutural.

Na seguéncia, importantes nomes no co-
mando de industrias ceramicas, e tambem na
diretoria da Anicer, relataram sua experiéncia e
0S caminhos gue percoreram ou estéo per-
correndo para entrar no mercado de alvenaria
estrutural. O diretor de Relagtes Institucionais
da Associacéo e presidente do Sindicer Mé-
dio Vale Paraba/RJ, Luis Lima, recomendou
cautela; “E preciso se estruturar e verificar se
ha mercado na sua regido, por exemplo, nao
pode se aventurar’, disse o proprietario da
ceramica Argibem/RJ. A diretora da Anicer,
Claudia Volpini, membro do Sindicer/MS, rela-
tou sobre seu interesse em comegar a fabricar
bloco estrutural na sua empresa, a ceramica
Volpini/MS. Claudia disse: "Com as sugestdes
de Lima, buscarel estudar o mercado e me
preparar para no medio/ longo prazo investir no
segmento”.

Por fim, ¢ vice-presidente da Anicer e pre-
sidente do Sindicer/MG; Ralph Perrupato, exi-
biu um video gue conta a histdria da ceramica
Parapuan/MG. Fundada com a findlidade de
produzir tubos para saneamento basico, devi-
do a diminuicao de mercado deste produto no

pais, a empresa minelra ampliou sua linha de
produtos, passando a trabalhar também com
blocos estruturais, entre outros tipos de mate-
riais ceramicos.

Quitra clinica tecnologica foi sobre “Como
escolher o fomo certo para o seu negécio? A
palestra fol apresentada pelo consultor técnico
da Anicer, Anténio Carlos Pimenta, e contou
com a participagdo do consultor téecnico da
Anicer Vagner Oliveira, para falar sobre eficién-
cia energética.

ApOs apresentar os tipos de fomos existen-
tes no mercado, Pimenta propds cinco ques-
tdes: Quais produtos? Quais matérias-primas?
Quais combustiveis? Qual tecnologia? Quanto
investir? Para ele, o ceramista precisa avaliar
estes pontos na hora de escolher o forno ideal
para sua indistria, a fim de obter mais qualida-
de; com menor custo. E por fim, o consultor
destacou a importancia de gerar indicadores
e analisa-los para o melhor gerenciamento do
equipamento, deixando a seguinte reflexdo:
*Formno n&o é secador”.

Na sequéncia, Oliveira falou sobre como
obter o melhor desempenho energético, res-
saltando que a eficiéncia energética é baseada
em leituras, informacdes e andlises dos consu-
maos termicos e eletricos. No final, ele apresen-
tou o software de gestao industrial para cera-
mica gue compoe a Consultoria de Eficiéncia
Energética, do projeto Cerdmica Sustentavel &
+ Vida, realizado pela Anicer em parceria com
o Sebrae. O sisterma gerencia indicadores de
energia, disponibilizando relatérios de consu-
mo.
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‘O impacto das matérias-primas na seca-
gem” foi 0 primeiro minicurso do evento. Minis-
trado pelo engenheiro Vitor Costa, contou com
boa interag&o dos participantes, que puderam
esclarecer dlvidas sobre o processo de seca-
gem e a qualidade das matérias-primas.

‘Eficiéncia Energética: como obter o méa-

ximo rendimento de energia elétrica com se-

guranca” foi outro tema, O palestrante foi con-
sultor técnico da Anicer, Fabio Cruz. Ele abriu
sua apresentacéo falando sobre o conceito e o
objetivo da eficiéncia energética e da gestdo do
consumo de energia de uma instalagéo elétrica
ou grupo de instalagoes.

Em seguida, o especialista abordou sobre o
Programa de Gestao Energética (PGE) e como
implanta-lo, além de mostrar andlises de indi-
cadores de consumo e exemplos de inspecéo
termogréfica que revelam percas térmicas.

Outro tema gue ganhou destague duran-
te 0 evento foi as “Principais NR's aplicadas
a Ceramica Vermelha — Aplicacio e casos de
sucesso”, ministrada pelo engenheiro civil e de
segurancga no trabalho e consultor do conselho
Fiergs, Sergio Ussan, e pelo administrador e
consultor técnico da Anicer, Isac Medeiros.

Em sua apresentagado, Ussan tratou de se-
guranga, salde e higiene no trabalho, desta-
cando as normas regulamentadoras aplicadas
aos temas. O especialista falou também sobre
negligéncia, os documentos que uma empre-
sa precisa providenciar, a responsabilidade do
empregador e os beneficios e Gnus de cumprir
OU Nao cumprir © que se determina as nomas.
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Minicursos

Em seguida, Medeiros, com sua experiéncia
como consultor, tratou do universo de uma
indUstria cermica, mostrando a aplicabildade
das NR's pelo setor e exemplos de condutas
conformes e ndo conformes.

“Licenciamento Ambiental e Recuperacéo
de Areas: o que vocé deve saber" também foi
tema de minicurso no Encontro Nacional. O
treinamento foi ministrado pela bidloga Sandra
Gazem e pelo conselheiro de meio ambiente
do Codema/Fiergs, Tiago José Pereira Neto.

Sandra abordou a duestéo da recuperagio
de areas degradadas, apresentando diversos
exemplos de intervengbes. Ja Pereira Neto
falou sobre o licenciamento ambiental, dando
um pancrama sobre o histdrico da legislagéo,
0 conceito de licenciamento, as regras geralis,
competéncias e etapas para licenciar.

Ja o minicurso “Tendéncias de Marketing e
Vendas — Sua Cerdmica no Século XXI", con-
forme prometido pelo comunicdlogo Ricardo
Leite, orador da vez, foi recheado de informa-
¢Oes sobre estratégias de comunicagdo para
ajudar os ceramistas a atingirem seus objetivos
de negdcio.

Leite buscou apresentar ferramentas e for-
mas de plangjamento com o suporte de agdes
de marketing, em especial as tendéncias da in-
teligéncia digital. Marketing de contetido, SEQ
(Search Engine Optimization), e-mail marketing
e site responsivo foram alguns dos assuntos
colocados em destague pelo especialista para
que 0s ceramistas possam estar alinhados
com este cenario.




EXpoanicer

Cerca de 100 marcas racionais e intema-
cionais participaram da 18% Expoanicer. Além
de fomecedores do Brasi, a feira contou com a
representacdo da Grécla, Espanha, China, lidlia
e Estados Unidos. Durante os trés dias, movi-
mentou RE 34,5 milhdes em negdcios gerados.

Segundo o diretor comercial da Natreb, Ag-
naldo Cezar Bertan, o evento foi bom conside-
rando o cenario atual. "Realizamos algumas ven-
das, fizemos otimos contatos e prospectamos
orgamentos para vendas futuras. Em termos de
publico visitante, © nUmero foi baixo, mas todos
bem interessados em investir’, disse.

Além de toda a linha de maguinas gue ja pro-
duzem, a Natreb apresentou o Secador Rapido
de Taliscas NTS. “O Secador despertou muito
interesse aos visitantes que salram de la segu-
ros da funcionalidade e viabllidade do mesmo,
principaimente pelo fato de termos a parceria
oficial com a Saracco, Também apresentamos
0 Robd RBR para diversas aplicagées na cera
mica”, contou Agnaldo.

A Dositec foi outra empresa do setor que
participou da feira. A empresa apresentou uma
bomba de vacuo de anel liquido com agua e
bomba de vacuo a dleo. Para o gerente comer-
clal da Dositec, José Augusto Pires, a feira como
urn todo fol bem organizada e montada. "Porém,
muito fraca ern questao de negdcios, isso devi-
do & crise econdmica em que vivemos”, opinou.

A Projectos também marcou presenca no
encontro. A empresa apresentou o Fomo Jum-
bo e o Secador de Esterra, tecnologias que
oferecem o que ha de melhor no mercado com
relagao acs processos de gueima e secagem,

“Por se tratar da empresa ser pioneira no
Brasi com esta tecnologia em funcionamento, a
Projectos provocou grande interesse aos cera-
mistas que visitaram o seu estande. A avaliagéo
da empresa sobre a feira é positiva, sendo que
todas as suas expectativas foram superadas”,
disse o diretor da Projectos, Paulo Gongalves,
gue acompanha o evento ha mais de 30 anos.

Qutra empresa gue participou como expo-
sitora foi a Lippel. Porém, segundo o agente de
vendas da empresa, Claudio Schmitz, o evento
NAo superou as expectativas. "Em relagdo as

outras, foi muito fraca em termos de visitagao', -

disse. A empresa levou picadores e rachadores
de lenha, realizando venda para o Paraguai.

Foto: Anicer
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Joao Vogel fica
em Bela Vista, no
municipio de Bom

Principio (RS)

Localizada em
Sapucaia do Sul (RS),
a Pauluzzi foi outra
empresa a receber 0s
visitantes do Encontro

Foto: Anicer

O 44° Encontro Nacional contou ainda com
Visitas Técnicas a cerdmicas do Rio Grande do
Sul. Os ceramistas puderam conhecer as cera-
micas Jodo Vogel, Pauluzzi Blocos Ceramicos
e Kaspary. Cada uma das indUstrias possui seu
encanto e sua forma de lidar com a sustentabi-
lidade e a qualidade. Com histérias diferentes,
mas inicios semelhantes, as trés empresas fa-
miliares, ocupam locais de destague na regido
sul.

Uma das cermicas visitadas tem o nome
de seu fundador, o empresario Jodo Vogel.
Fundada em 17 de margo de 1998, a empresa,
localizada em Bela Vista, no municipio de Bom
Principio (RS), € hoje administrada pela filha Ca-
mila Vogel e pela esposa Denise Wemer, en-
guanto o empresario e seu filno Femando Vogel
cuidam da parte produtiva.

A empresa fixou seu nome no mercado de
telhas cerémicas vitrificadas no sul do pais e
faz exportacdo para a Angola. Atuaimente, fa-
brica telnas cerémicas Portuguesa e America-
na (naturais e esmaltadas) e langou, ha pouco
tempo, a telha grés, responsavel por expandir
0 mercado para outras regides do Brasil. Para

NovaCer ® Ano 6 e Outubro e Edicdo 66

Visitas tecnicas

produgéo das telhas tradicionals, usa-se o fomo
tinel, enguanto para a nova linha, o fomo a rolo
é requerido. Os combustiveis usados na linha
de produg&o s&o a serragem e o gas.

A Pauluzzi Blocos Ceramicos foi outra em-
presa que recebeu 08 participantes do evento.
A indUstria foi, em janeiro de 2008, a primeira
ceramica da regido sul do pals a conguistar o
certificado de qualificagdo no PSQ - Programa
Setorial de Qualidade, possibilitando o fomeci-
mento de produtos nomativos ao mercado.

Localizada em Sapucaia do Sul (RS), é re-
conhecida por seus produtos de alta resistén-
cla, pela sua capacidade de inovar e por suas
agbes em beneficio do sistema construtivo. Tal
esforco proporcionou a ela o status de maior in-
dustria de blocos cerémicos do Brasil em 2008,
Dirigida por Juan Roberto Germano, Juan Car-
los Germano e Renan Germano, a Pauluzz prio-
riza o atendimento personalizado, procurando
colaborar com o mercado em gue esta inserido.

Com trés fomos tineis, com potencial de 9
mil toneladas/més cada um e capacidade de
producao de 24 mil toneladas por més, a fabrica
produz blocos cerdmicos estruturais, com resis-
téncias de 7, 10, 15 & 18Mpa. No momento, a
média de manufatura € de 70%. “Nao sabemos
qual serd a meta para os proximos meses por-
gue o mercado ndo esta bom. Infelizmente, a
tendéncia & baixar, mas nossa producio ja esta
toda automatizada e ainda temos margem para
aumenta-la naturalmente, sem qualguer inves-
timento em equipamento”, explicou o diretor
Juan Carlos Germano.

A empresa Kaspary também abriu suas por-
tas para as visitas técnicas. Fundada em abril
de 1980 pelo empresario Edgar Kaspary, sua
esposa Therezinha e seus seis flhos, a empresa
produz blocos cerémicos de vedacgéo, tavelas,
telhas francesas e portuguesas e lajes protendi-
das e trelicadas.

"Qualidade e bom atendimento” é o lema da
fabrica, que com 30 mil metros quadrados, um
sistema com fomos tineis e avancado proces-
so industrial, atende toda a regido sul do Brasil e
paises do Mercosul. A matriz da ceramica esta
localizada no municipio de Bom Principio (RS),
enquanto sua filial fica em Rinc&o do Cascalho,
Portdo (RS). Juntas, elas empregam 328 cola-
boradores.
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Movimento Compre do Pequeno no
44° Encontro Nacional

O Movimento Compre do Pegueno marcou
presenca no 44° Encontro Nacional. O Sebrae
promoveu a campanha durante a 18* Expoani-
cer. Anexo ao seu estande, a entidade montou
um espaco dedicado a iniciativa, onde empre-
sarios interessados e apoiadores puderam fazer
0 88U credenciamento. O intuito da campanha
& priorizar, incentivar e fortalecer 0s peguencs
negocios do Brasil.

Comprar do pegueno negocio local faz com
gue o dinheiro figue no bairo, possibiitando criar
novas oportunidades, gerar mais empreges e
distribuir melhor a renda. A agéo, liderada pelo
Sebrae, pretende usar a forga dos peguencs
negocios —mais de 10 mihdes de empresas no
Brasi, gue faturam no méaximo B$ 3,6 mihtes
por ano — para fortalecer a economia. Os micro
€ peguenos negocios séo mais de 95% do total
de empresas brasileiras e respondem per 27%

do Produto Intemo Bruto (PIB) e 52% do total
de empregos com carteira assinada (mais de 17
milhdes de vagas).

O Movimento Compre do Pegueno Nego-
cic tem 0 & de outubro como data oficial por
se tratar do dia em que foi instituido o Estatuto
da Micro e Peguenas Empresas. Entre os dias
21 e 26 de setembro, o Sebrae realiza uma se-
mana nacional de capacitagéo com palestras,
Wworkshops, seminarios e cursos em todos os
estados. Ja sdo 1618 parceiros (entidades, as-
soclagbes, empresas) que fazem parte do mo-
vimento.

O site desenvolvido especialmente para a
iniciativa (www.compredopegueno.com.br) traz
todas as informagoes necessarias para partici-
par do Movimento. Em pouco mais de um meés,
mais de 68 mil empresas estéo cadastradas na
pagina da intemet.

Apresentacoes culturais

Ja que a edic&o sul do Encontro foi reali-
zada em um estado tao multicultural, a orga-
nizacao do evento apresentou durante os trés
dias um pouco da cultura galcha aos cera
mistas das demais regides do Brasil.

Uma das atracBes foi a apresentag&o de
danca do Centro de Tradicdes Gauchas Al-
deia dos Anjos. Com 56 anos de existéncia, o
CTG Aldeia dos Anjos € destague em festivais
e rodeios no estado. E patriménio histérico
cultural, desde 1° de junho de 2006, e um
impoertante reforgo na identidade cultural e di-
vulgagéo das tradicdes galchas através das
suas atividades artisticas,

Iniciativa do musico galcho Renato Bor-
ghetti, as criancas da Fabrica de Gaiteiros
tambem marcaram presenga no Encontro
Nacional, A Fabrica de Gaiteiros & um projeto
voltado & sociedade, que forma construtores
e alunos de acordefio diaténico, instrumento
conhecide popularmente na regido sul do Bra-
sil como gaita de oito baixos, com a partici-

pacéo de mais de 200 criangas/adolescentes
entre 7 e 15 anos.

A confecgdo dos instrumentos é realizada
com madeira certificada de eucalipto, prove-
niente de plantios renovaveis. O projeto atu-
almente acontece nos municipios de Guaiba,
Barra do Ribeiro, Porto Alegre, Tapes, Butia,
Sao Gabriel e Bagé ma

Foto: Anicer
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